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,Das oberste Ziel
bei unserem WealthTech
LAIC ist optimiertes
Risikomanagement."”

DIPL.-ING. ACHIM PLATE, VORSTANDSVORSITZENDER DER LLOYD FONDS AG
UND GESCHAFTSFUHRER DER LAIC CAPITAL GMBH



Mein Geld

EGERMA

INTERVIEW

L, Wir haben mit unserem
WealthTech LAIC einen
Robo-Advisor der nachsten
Generation fur kundenzen-
trierte Anlagelosungen
entwickelt”

Interview mit Dipl.-Ing. Achim Plate, Vorstandsvorsitzender der
Lloyd Fonds AG und Geschéftsfiihrer der LAIC Capital GmbH

Herr Plate, warum waéchst der Markt fur digitale
Vermodgensverwaltung so stark?

ACHIM PLATE: Dafiir gibt es eine Reihe von Griinden. Der wichtigste ist
zundichst sicherlich, dass Kunden dhnlich wie bei Amazon, Alphabet oder
Apple, die mit ihren offenen Plattformen der Nukleus der digitalen Oko-
nomie sind, ihre Nutzererfahrungen zunehmend auch auf die Geldanlage
iibertragen haben mochten. Insbesondere digital affine Kunden wiinschen
sich entsprechende Finanzprodukte, die schnell verfiigbar, benutzerfreund-
lich, transparent und personalisiert sind. Dies fiihrt, gepaart mit der gerade
beschriebenen ,user-experience“ dazu, dass moderne Verbraucher immer
héufiger Eigenentscheidungen auch tiber ihre Geldanlage treffen. Digitale
Vermégensverwalter erreichen also sowohl die Zielgruppe der jungen, digital
affinen Nutzer als auch diejenigen Selbstentscheider, die ein aktives und voll-
kommen individualisiertes Portfolio einer digitalen Vermogensverwaltung
mochten. Digitale Vermodgensverwalter bedienen mit ihren Lésungen genau
diese Nachfrage. Der Markt ist entsprechend rasant gewachsen. »

Lesen Sie weiter auf Seite 8
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Wesentlicher USP ist dabei das dynamische, sich tdglich neu berech-
nende Risikomanagement. In der Praxis bedeutet dies, dass wir jedes Depot
unserer Kunden auf Tagesbasis iiberwachen und, wenn notwendig, auch
anpassen. Unseren LAIC ADVISOR® haben wir, beginnend mit einem Indi-
vidualportfolio, in weiteren Produktlésungen skaliert.

271
29,9

Angaben in Mrd. EUR

Jetzt haben Sie uns neugierig gemacht.
Wie steuert denn lhr LAIC ADVISOR® den Auswahlprozess?

ACHIM PLATE: Der LAIC ADVISOR® ist in der Lage, in einem sechs-
stufigen Investmentprozess Performance und Risiko unter vorgegebenen
Volatilitdten und weiteren individuellen Kennziffern zu steuern. Wir grei-
fen dabei auf ein globales Investmentuniversum aus mittlerweile mehr
als 12.000 aktiv gemanagten Publikumsfonds und 1.500 ETFs zuriick, in
das tdglich neue Datenpunkte zu den einzelnen Investments flieBen. Eine
weitere Entwicklungsstufe kénnen wir inzwischen auch institutionellen

2017 2018 2019 2020* 2021* 2022* 2023* 2024*

Quelle: Deutschland, Statista 2021. BVI. * Prognose

Was unterscheidet den LAIC ADVISOR® von klassischen

Robo-Advisorn?

Investoren anbieten, fiir welche der LAIC ADVISOR® ein Portfolio bestehend
aus Einzelaktien aufbaut und tiberwacht. Hierbei bedient er sich aus einem

globalen Aktienuniversum mit 5.000 Titeln.

»

ACHIM PLATE: Traditionelle Robo-Advisor haben einen iiberwiegenden
Fokus auf ETFs, welche iiber Musterportfolios gesteuert und hiufig von
einem Investmentgremium zusammengestellt werden. Deren Ansatz basiert
darauf, dass diese Musterportfolios auf moglichst viele Kunden verteilt, aber
nicht wirklich aktiv gesteuert beziehungsweise individualisiert werden.
Bei LAIC steuern wir hingegen voll individualisierte Portfolios bezogen
auf die jeweiligen Vorgaben unserer Kunden. Der Fokus liegt hierbei nicht
nur aus Diversifizierungsgriinden auf aktiv gemanagten Fonds mit aus-
gewiesenem Track-Record und entsprechendem Volumen. ETFs dienen
der Beimischung, um auch die Kostenseite fiir unsere Investoren weiter zu % - vordefinierte LAIC Fonds
optimieren. Der Auswahlprozess wird dabei durch unseren KI-basierten “ > 60.000 Einzelstrategien

— WealthTech LAIC: LAIC ADVISOR® - der digitale Motor

Qualitatsgesicherte Datenhaltung:
Digitale Anlageldsungen

&@ Keine Musterdepots
Individuelle Kundendepots und funf

Allokation aus breitem

Investmentuniversum

>12.000 aktiv gemanagte Fonds, 1.500
ETFs zur Beimischung, 5.000 Aktien méglich i:

LAIC ADVISOR® gesteuert. Digitale Handelsabwicklung DATEN
AUTOMATISIERTER ‘ CCORING Qualit.étsanalyserT mit eigenem Scoring
HANDEL + Eigene, quantitative Bewertung des
gg;#gtfg e ° gesamten Universums nach
Performance- und Risikoparametern
— Wettbewerbsvergleich LAIC-Scorecards fur Fonds und Aktien
+ L C ESG-Scorecards

INVEST SMART. DIGITAL.

WealthTech LAIC L Klassische Robo-Advisor im Markt RISIOKO-

UGESs SRR BlErAL MANAGEMENT ( e

Tagliche Uberwachung FILTER

Uberwachung der KI-Kernoptimierung \ -
VaR & Expected Shortfall \v -, A
Fokus auf aktiv gemanagte Fonds, Fokus auf ETFs, aktiv gemanagte Fonds zur Korrelationsmatrix mit Volamodell

ETFs zur Beimischung Beimischung KI-OPTIMIERUNG
Freigabe oder Neuberechnung

Individuelle Portfolios Begrenzte Anzahl an Musterportfolios

Universum nach Kunden- & LAIC-Kriterien

Individuell d standardisiert
Investmentprozess durch Kl-basierten Mit selbstlernenden Elementen ndividuetle und standardisierte
LAIC ADVISOR®, Kontrolle durch LAIC-

Investment-Team

Statischer Investmentprozess oder festgelegt

durch Gremium Nebenbedingungen

Ermittlung Forecasts

) . Filterung nach unkorrelierten Assets
Korrelationsmatrix

‘ A ’ Haltekostenmodell Performancefilter
Wenig bis keine Nachhaltigkeitsaspekte < -

Statisches Risikomanagement und Rebalancing
Dynamisches, tagliches Risikomanagement
und Rebalancing

Handelskostenmodell

Bericksichtigung von Nachhaltigkeitskriterien 4 Nebenbedingungen

Anzeige

8 Mein Geld 05 | 2021 052021 Mein Geld 9



Mein Geld

ANLEGERMAGAZIN

TITELSTORY

Was macht den LAIC ADVISOR® unter Beachtung kiinftiger Entwick-
lungsschritte so besonders?
ACHIM PLATE: Die Grundlage des LAIC ADVISORs® bilden die geschil- ;
g g ,Mit unseren Produkt- l =

derten Datensdtze zu den Fonds, ETFs und Aktientiteln, die tibrigens bis

in das Jahr 2000 zuriickreichen. Dabei werden unternehmensspezifische lOsu ngen haben wir einen
Fundamental- und makrodkonomische Daten generiert. Neben diesen Me”enstein gesetzt NaCh
Daten werden mittels ,Machine Learning“ auch Schédtzungen fiir nicht . o
beobachtbare Zeitpunkte generiert. Dadurch ergeben sich zusitzliche meinem Kenntnisstand
Vorteile in der Portfoliokonstruktion und im Risikomanagement. Bei der Si nd W| r d erzeit d er
Portfoliokonstruktion kommen dann noch weitere KI-Methoden wie bei- L. L. .
spielsweise das Clustering der Assets zum Einsatz. Diese erlauben uns, ein el nZIge d Iglta le Vermo-
moglichst unkorreliertes Portfolio zu strukturieren. Vereinfacht ausge-

driickt erreichen wir hierdurch bereits eine Risikominimierung durch eine . . g_e N Sve fwa Ite fy d e r
méglichst optimale Diversifikation. Daneben nutzt der LAIC ADVISOR® wirklich individuell auf die
zusdtzlich ein aktives vorausschauendes Risikomanagement auf Fonds- Anlageziele der Ku nden
beziehungsweise Depotebene und kann damit, wenn nétig, jederzeit seine . "
Assets umschichten. elngehen kann.

Im Ergebnis erzielten Kunden in den Individualdepots damit je nach
Risikoneigung in den vergangenen 14 Monaten eine Wertentwicklung von
rund neun bis 27 Prozent p. a. bei einem maximalen Drawdown von rund
vier bis zwo6lf Prozent.
Welche Voraussetzungen mussten Sie schaffen, um diesen

— Depotcheck: Tagliche Risikosteuerung des Depots digitalen Motor” zu entwickeln?
Kundendepots mit unterschiedlichen Risikoneigungen .. ..
WertentwifHWg seit 01.07.2020 - 31.08.2021 gung ACHIM PLATE: Voraussetzung dafiir war der Aufbau unserer Digital Asset
Individuelle Depots Plattform 4.0, wir nennen sie DAP 4.0. Sie befdhigt uns, mit allen externen
Kundenziele mit unterschiedlichen 35.00% .. . .
Risikoneigungen ' Systemen und Datenquellen zu kommunizieren, um diese Daten fiir unsere
30,00% fe Zwecke so aufzubereiten, dass sie zielgerichtet verarbeitet werden konnen.
25,00% A Al Diese Plattform, welche als Enabler aller automatisierten Prozesse iiber

20,00 %

API-Schnittstellen aufgebaut wurde, ist nicht nur der maBgebliche Kern fiir
die Steuerung des algorithmusbasierten Portfoliomanagements im LAIC
ADVISOR®, sondern auch das technologische Herzstiick des gesamten
Unternehmens. Wir hatten dabei den Vorteil, dass wir diese Plattform im
Zuge der Neuausrichtung unseres Unternehmens beginnend ab dem Jahr
2018 quasi ,auf der griinen Wiese“ und unbelastet von Altlasten aufbauen

15,00 %

10,00 %

5,00 %
Voltitit pa.

0,00 %

-5,00 %

01.07:2020 (6 08.2020 4 09.2020 5 10,2020 21_\\_2020 23_12.207.0 02.02.2021 4 03.2021 5 04,2021 2 105.2021 26.06-207-\ 01082021 konnten.

— Renditeerwartung ist >8 %
_ Verlustrisiken von ca. 15 % Defensiv (133) Ausgewogen (147) Dynamisch (121)

perfomanes 9408 95 T ZHI0% In welchen Anlagel6sungen kommt der LAIC ADVISOR® heute
—  Renditeerwartung betragt >6 % Performance p.a. 8,04% 1M11% 14,79 % 22,81% zum Einsatz?
= Valmndtanveme 1 Volatiltst p.a. 461% 581% 7,56 % 931%

Sharpe Ratio 1,75 1,91 1,96 2,45 P
- Renditeerwartung betragt >4% ACHIM PLATE: Nachdem wir iiber mehrere Jahre unseren LAICADVISOR®

P Max. Drawdown 4,27 % 822% 9,76 % 12,49 % . . . P

= IESELE NS ED als KI-basierten Algorithmus entwickelt und getestet hatten, haben wir ihn

Nachhaltig Teilweise Teilweise Teilweise Teilweise .. . .. ..

- 037 s o zundchst in unserer digitalen Vermoégensverwaltung ,LAIC-My Portfo-

lio Selection" eingesetzt. Die konnen Sie fiir 1.000 Euro pro Lebensjahr
abschlieen und erhalten ein Depot, das auf Ihre Préferenzen, Ziele, Risi-
Hinweis: Bei den exemplarischen Individualdepots sind sémtliche Gebiihren und Entgelte bereits berlicksichtigt. Etwaige individuelle Steuern sind in der Performanceberechnung . . . .. . .. . . .
unberiicksichtigt und konnen sich mindernd auf die angefiihrte Wertentwicklung auswirken. Die historische Wertentwicklung ist kein Indikator fur die zuktinftige Wertentwicklung, diese ist kObereltSChaft etc. ZugeSChnltten ist und taghCh IlSlkOOptlmlert begleltet
nicht prognostizierbar. Fur die Richtigkeit und Vollstandigkeit der Angaben tbernimmt die LAIC Vermégensverwaltung GmbH keine Haftung. Bei den exemplarischen Individualdepots 147, erd Sie erhalten alSO eine indiViduelle Vermﬁgensverwaltung, dle ubll-

133,121 und 164 sind samtliche Geblhren und Entgelte bereits berticksichtigt. Etwaige individuelle Steuern sind in der Performanceberechnung unbericksichtigt und konnen sich
mindernd auf die angefuhrte Wertentwicklung auswirken.. cherweise sehr vermogenden Privatkunden ab 500.000 Euro Anlagesumme
vorbehalten ist. »

Quelle: Eigene Darstellung und Berechnungen

Anzeige
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—— WealthTech LAIC: Produkte fiir Endkunden und institutionelle Kunden

Im zweiten Schritt haben wir entschieden, unsere Produktpalette zu
erweitern. Denn fiir den LAIC ADVISOR® spielt es keine Rolle, wo und fiir
wie viele Portfolios er eingesetzt wird. Deshalb haben wir Anlageldsungen
entwickelt, in die unsere Kunden schon ab sehr tiberschaubaren Betrégen
investieren konnen. Das sind einmal unsere LAIC-Mischfonds, die unter-
schiedliche Risikostrategien und Nachhaltigkeitsschwerpunkte verfolgen.
Ab 50 Euro kénnen Sie einen LAIC-Fonds ganz einfach bei Ihrer Depotbank
iiber die Wertpapierkennnummer ins Depot kaufen und partizipieren damit
an rund 1.000 Einzelpositionen.

Und mit unserem jiingsten Produkt, der LAIC-Fondsrente, bieten wir
die erste digitale Fondsrente in Deutschland an. Dafiir haben wir zwei
fondsgebundene Rentenversicherungen etablierter Partner — der Condor
Lebensversicherungs-AG und der Helvetia Schweizerische Lebensversiche-
rung-AG - ausgewihlt und setzen den LAICADVISOR® in der Steuerung der
Zielfonds ein. Sie bieten neben den Vorteilen des reinen Fondsinvestments
die steuerlichen Vorteile einer Vorsorgelsung.

Neben diesen fiir unsere Privatanleger vorbehaltenen Produktlosungen
haben wir zudem einen Aktienfonds mit Spezialfondsféhigkeit fiir institu-
tionelle Kunden aufgesetzt. Zielkunden hierfiir sind insbesondere Volks-
banken und Sparkassen mit ihrem Depot-A-Geschift.

LAIC-Individualdepot
Digitale individuelle VV

LAIC-FondsRente
Digitale FondsRente

LAIC-Fonds
Digital gesteuerte Mischfonds

Y \\ :

2.000 Fonds, 1.500 ETFs 12.000 Fonds, 1.500 ETFs 12.000 Fonds, 1.500 ETFs

DAB + BAADER UNIVERSAL +HSBC HELVETIA + CONDOR
>50.000 EUR >50 EUR >100 EUR
Management Fee Management Fee Management Fee
0,75%* 0,75% (1) - 0.85% (1) 0,75% (RC)**
Performance Fee: 7,5% Performance Fee: 7,5% Performance Fee: keine

Retail-Losungen/ Endkunden

1)
[
I
: Institutionelle Kunden

*Zzgl. MwSt. und Depotgebihr  **Zzgl. Abschlussprovision bei Eigenvertrieb 834d von ca. 4%

Anzeige

Mit unserer sehr breiten Produktpalette machen wir also als nach mei-
nem Wissen derzeit einziger Anbieter einer sehr grofen Kundengruppe
eine algorithmusbasierte Vermogensverwaltung zugénglich. Damit haben
wir KI-gestiitzte Investmentlésungen weiter demokratisiert. Denn Vermo-
gensaufbau ist vor dem Hintergrund der Inflation, des Nullzinses und von
Verwahrentgelten mehr denn je ein gesellschaftliches Thema, mit welchem
sich alle Bevolkerungsgruppen beschéftigen sollten.

Wie gehen Sie mit dem Thema Nachhaltigkeit bei diesen
Produktlésungen um?

ACHIM PLATE: Unsere Kunden kénnen in allen unseren Produktldsungen
Nachhaltigkeitsaspekte generieren. Bei unserem LAIC-Individualdepot gibt
es die Moglichkeit, Nachhaltigkeit gezielt als eine persénliche Préferenz
festzulegen. Bei unseren Mischfonds investieren zwei der Fonds mindes-
tens 51 Prozent des Fondsvolumens gezielt in Nachhaltigkeit, einer davon
gezielt mit Fokus auf Emerging Markets. Und bei beiden Fondsrenten bieten
wir auch eine Nachhaltigkeitsstrategie an, die sich schwerpunktmé&fig aus
den nachhaltigen LAIC-Fonds zusammensetzt. Unser Investmentuniver-
sum umfasst heute iiber 1.300 nachhaltige Fonds und ETFs, die dem LAIC
ADVISOR® zur Auswahl zur Verfiigung stehen.

Konzentrieren Sie sich bei LAIC ausschlieBlich auf
den Endkundenvertrieb?

ACHIM PLATE: Unser Vertriebsmodell basierte von Anfang an auf meh-
reren Ebenen, was sich insbesondere in der durch die Corona-Pandemie
geprédgten Zeit als wegweisend erwiesen hat. Wir sprechen mit unserer
Plattform eine Vielzahl von externen Kooperationspartnern wie Banken,
Versicherungen, Finanzvertriebe und andere Vermogensverwalter an. Im
Ergebnis haben wir vier strategische Vertriebskanile aufgebaut. Neben
dem klassischen Direktvertrieb durch unsere Vertriebsteams an unse-
ren Standorten haben wir viel Wert auf den weiteren Ausbau des immer
wichtiger werdenden Online-Vertriebs gelegt. Das heif3t, alle unsere LAIC-
Produktlésungen sind iiber digitale Abschlussstrecken mit einer hohen
User Experience sowohl iiber unsere Homepage als auch tiber webbasierte
Verlinkungen auf entsprechende Partner- beziehungsweise Vergleichs-
portale verfiigbar. Drittens haben wir unseren externen Partnervertrieb
aufgebaut, somit den Vertrieb an die Endkunden unserer Partner etabliert.
Und viertens platzieren wir unsere Produktlésungen mittlerweile auch
tiber exklusive White-Label-Partnerschaften. »

TITELSTORY

,’ Lloyd Fonds AG

VERMOGEN. NEXT GENERATION.

UNTERNEHMEN

Die Lloyd Fonds AG ist ein
innovatives, borsengelistetes
Finanzhaus, das mit aktiven,
nachhaltigen und digitalen
Investmentlésungen Rendite
fUr seine Kunden und Partner
erzielt.

Die kunden- und vertriebsori-
entierten Investmentldsungen
des Konzerns verzeichneten in
einem positiven Kapitalmarkt-
umfeld aufgrund der auf-
gebauten Plattformstrategie
eine hohe Kundennachfrage.
Die Assets under Management
(AuM) stiegen auf knapp zwei
Milliarden Euro zum 30. Juni
2021.

Im Geschaftsfeld LLOYD
FONDS erfolgt eine Positio-
nierung als Spezialanbieter
benchmarkfreier Aktien-,
Renten- und Mischfonds mit
einem klaren Fokus auf akti-
ven Alpha-Strategien.

Im Geschaftsfeld LLOYD VER-
MOGEN erfolgt eine proaktive,
ganzheitliche 360-Grad-Um-
setzung der individuellen Ziele
von vermégenden Kunden in
einer personlichen Vermo-
gensverwaltung.

Im Geschaftsfeld LAIC werden
mit dem WealthTech LAIC
digitale und risikooptimierte
Anlagel6sungen zur digitalen
Portfoliooptimierung mit dem
eigenentwickelten, auf kinst-
licher Intelligenz basierendem
System (LAIC ADVISOR®) fir
Privatanleger und institutio-
nelle Kunden angeboten.

05| 2021 Mein Geld 13



VITA

Jahrgang
1959

Ausbildung
Studium an der Hochschule
der Bundeswehr, Hamburg

Abschluss
Dipl.-Ing. Maschinenbau

Beruflicher Werdegang

Ab 1990

Aufbau einer eigenen mittel-
standischen Unternehmens-
gruppe und Auszeichnung mit
dem deutschen Arbeitsplatz-
investor-Preis im Jahr 2001

2002

Einbringung der gréRten
Einzelgesellschaft der Gruppe
in die D+S europe AG

2003-2009
CEO der D+S europe AG;
SDAX Unternehmen

Entwicklung der D+S
europe-Gruppe zu einem
Dienstleistungskonzern fur
multimediales Kundenkon-
taktmanagement: Gber 7.000
Beschaftigte und rd. 300 Mio.
Euro Umsatz im Jahr 2009

2010
Grundung der SPS
Investments GmbH

2015

Zusammenschluss der SPS
Investments GmbH mit der
Wedel Hanseatic Capital
GmbH zur SPSW Capital GmbH

2018

Von 04/2018 bis 12/2019
Mitglied des Aufsichtsrats der
Lloyd Fonds AG, seit 08/2018
Vorsitzender

Seit 01/2020
Vorstandsvorsitzender der
Lloyd Fonds AG

04/2020

Start WealthTech LAIC
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,Das jeweilige Kooperationsmodell richtet
sich nach den individuellen Gegebenheiten
des Partners. Selbstverstandlich bleiben die
Kundenverantwortung und -betreuung bei
ihm. So wollen wir ihn dabei unterstutzen,
bestehende Kunden effizienter zu betreuen
und gleichzeitig Neukunden einfacher
akquirieren zu kbnnen.”

Mit dem Aufbau der Vertriebsstrukturen und den damit verbundenen
vertrieblichen Erfolgen haben wir uns bereits erfolgreich im Markt posi-
tioniert. Im Ergebnis investierten unsere Anleger seit dem Marktstart am
1. April 2020 rund 150 Millionen Euro in unsere Anlagelésungen. Mit diesen
Zuwichsen bin ich sehr zufrieden.

Wie sieht es mit lhrem Service gegeniiber lhren Anlegern und
Vertriebspartnern aus?

ACHIM PLATE: Zunéchst haben wir ein gro8es Bewusstsein dafiir, dass
unsere Kunden nach marktgerechten und innovativen Losungen suchen.
Im Klartext bedeutet dies, dass neben Top-Produktlésungen auch ein exzel-
lenter Service als Grundvoraussetzung fiir eine langfristige Partnerschaft
vorhanden sein muss. Beispielsweise haben wir groBen Wert auf unsere
digitale Onboarding-Strecke bei unserem Individualportfolio ,LAIC -
My Portfolio Selection“ gelegt. Selbstverstdndlich beinhaltet dies neben

Anzeige

den personlichen Anlageprédferenzen auch das fiir unseren Ansatz sehr
wichtige personliche Risikoprofil des Anlegers, welches hierbei ermittelt
wird. AnschlieBend erhilt der Kunde einen auf seine personliche Situation
abgestellten individuellen Anlagevorschlag. Selbstverstdndlich kann er
sich dabei durch unser Servicecenter sowohl digital, und darauf lege ich
besonderen Wert, als auch analog durch gut ausgebildete Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter beraten lassen.

Fiir unsere Vertriebspartner, beispielsweise im Exklusivvertrieb, ist der
von uns bereitgestellte Support ebenfalls sehr umfangreich: Wir bearbeiten
entsprechend die Kundenauftrége, iibernehmen jeglichen technischen Sup-
portund stehen den Beratern jederzeit als Ansprechpartner zur Verfiigung.
Dartiber hinaus erstellen wir zudem die Verkaufs- und Vertriebsunterlagen
fiir unsere Produktlésungen und stellen zielgerichtete Beraterhilfen mit
entsprechenden Schulungen und Schulungsunterlagen zur Verfiigung. Das
alles folgt nur einem Ziel: Wir entlasten unsere Vertriebspartner so umfang-
reich wie moglich von deren administrativen Aufgaben, damit diese sich,
fachlich von uns geschult, bestmoglich auf die Beratung ihrer Bestands- als
auch auf die Akquisition neuer Kunden konzentrieren konnen.

Welche Ziele haben Sie sich fur LAIC in der Zukunft gesetzt?

ACHIM PLATE: Meiner Ansicht nach verfiigen wir mit LAIC {iber eine der
innovativsten Anlagephilosophien im Markt, basierend auf einem kon-
sequent algorithmischen Ansatz. Wir wollen unseren Marktanteil insbe-
sondere durch die angestrebte weitere vertriebliche Skalierung deutlich
ausbauen. Unser Ziel, das WealthTech LAIC bis Ende 2024 unter den Top
3 der digitalen Vermdégensverwalter in Europa zu positionieren, ist dabei
sehr ehrgeizig, aber aus meiner Sicht absolut erreichbar. .

Vielen Dank fiir das Gesprach.

TITELSTORY

Weitere Informationen finden Sie unter:
https://laic.money/1
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